
La vente - Niveau avancé

FALMD - Commerce

Durée: 05 jours

Coût: 18 000 DA

Avance: 6 000 DA

Tranches: En 02 tranches de 6 000 DA

Cible:

Commerciaux
Ingénieurs commerciaux
Technico-commerciaux
Attachés commerciaux
Responsables commerciaux

Pré-requis:

Avoir le niveau BAC ou expérience professionnelle.

Objectif:

Adapter ses techniques de vente à chaque situation et type de client
Utiliser la bonne technique de vente selon les situations
Savoir conseiller et créer une relation de confiance avec son client
Adopter la bonne posture pour vendre

Programme:

La méthode agile en vente : quel apport ?
Les différentes types de vente (vente conseil, vente créative etc...)
Synchroniser son approche commerciale aux besoins et attentes du client
Intégrer les objections dans son argumentaire de vente 
Techniques de communication avancées pour rendre plus efficace ses ventes
Méthodes pour conclure une vente


